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A-Trust GmbH ist qualifizierter Vertrauensdiensteanbieter und Key Player im Bereich 
professioneller und sicherer Zertifikats- und Signaturlösungen.  

Mit über 20 Jahren Erfahrung im österreichischen Zertifikatsbereich und über 3 Millionen 
aktiven Handy-Signatur bzw. ID Austria Nutzenden steht A-Trust nicht nur für Beständigkeit, 
sondern ist auch zum Branchenleader im Bereich qualifizierte elektronische Signaturen 
avanciert. Diese Erfolgsgeschichte wollen wir gemeinsam weiterführen und sind daher für den 
Standort Wien auf der Suche nach einer bzw. einem 

 

 

(Junior) Sales Manager/in (m/w/d) 
 

 

Ihre Aufgaben 

• Übernahme erster eigenverantwortlicher Vertriebsaufgaben 

• Mitarbeit im innovativen Kundenmanagement und Bedarfssteuerung von 
Entscheidungsträgern im öffentlichen wie privaten Wirtschaftsbereich  

• Aktive Teilnahme und Beratung zur digitalen Transformation maßgeblicher 
Organisationen  

• Unterstützung bei der Planung und Steuerung des Vertriebs in modernen 

Vertriebskanälen mit Fokus auf Österreich, sowie mittelfristige Planung für den 

Ausbau internationaler Märkte 

• Etablierung der digitalen Positionierung bei den relevanten Stakeholdern 

(intern/extern) 

• Ausbau des innovativen Serviceportfolios in enger Zusammenarbeit mit der 

Vertriebsleitung und der Geschäftsführung 

 

Ihr Profil 

• Kaufmännische Ausbildung mit Schwerpunkt Vertrieb & digitale Transformation 

• Universitäts- oder FH-Studium (z.B. BWL, Jus, IT, MINT-Fächer) von Vorteil  

• Erste Sales- und Verkaufskomptenz von ca. 3 Jahren, idealerweise im Bereich digitaler 
Lösungen bzw. IT- & Software Dienstleistungen 

• Gutes IT-Transformations Know-How, wenn möglich auf den Gebieten digitaler 
Signaturen, Software oder Mobilapplikationen  
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• Kundenorientierung, Innovations- und Beratungskompetenz 

• Selbstständige, strukturierte Arbeitsweise sowie gutes Zeit- und 
Aufgabenmanagement  

 

Ihre Perspektive 

• Gutes Onboarding, angenehmes Arbeitsklima, flache Hierarchien und eine 
Unternehmenskultur per Du 

• Facettenreiche Tätigkeiten innerhalb eines interessanten und vielseitigen 
Aufgabengebiets  

• Breites Aus- und Weiterbildungsangebot sowie Raum zur persönlichen Entfaltung und 
Weiterentwicklung 

• Moderne, geräumige und helle Arbeitsplätze in einem neuen Gebäude im Herzen Wiens 

• Gute Erreichbarkeit mit öffentlichen Verkehrsmitteln (Wien Mitte: U3/U4 sowie diverse 
S-Bahn Verbindungen) 

• Homeoffice Möglichkeit sowie zahlreiche weitere Benefits (z.B. Jahreskarte Wiener 
Linien, Essenszuschuss, usw.) 

• Marktkonformes Brutto-Monatsfixgehalt ab € 2.854, mit Bereitschaft zur 
Überbezahlung abhängig von Ausbildung und Berufserfahrung. Zusätzliche 
Erfolgsprovisionen werden gesondert vereinbart. 

 

Kontakt: 

Wenn wir Ihr Interesse für diese spannende Aufgabe wecken konnten, freuen wir uns über Ihre 
Bewerbung. Bitte senden Sie uns Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen per E-Mail an: 
bewerbung@a-trust.at. 

 


